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اجابات مهارات من جوجل الاختبار النهائي 2022

أهلاً بكم قراء منصة فيرال مع حل لجميع أسئلة المهارات من جوجل Google – إجابات لاختبار المهارات النهائي من Google وأساسيات التسويق الرقمي – ونود أن ننوه من أن هذه الأسئلة لا يتوقع أن تكون نفس الشيء عند تقديم الاختبار ، في كل مرة تفشل فيها ، يتم تغيير جزء من الأسئلة.

نتمنى لكم التوفيق .

إجابات لاختبار المهارات النهائي لـ Google



لقد تفوقت في جميع الدروس التعليمية في برنامج “مهارات من Google”. أنجِز الاختبار النهائي لتحصل على شهادتك.
حل جميع اسئلة مهارات من جوجل

السؤال 1


ما أكبر تحدٍ يواجه معظم الأنشطة التجارية عند الانتقال لعالم الإنترنت؟

	
1التخطيط لميزانية


	
2وضع خطة


	
3تحسين موقع ويب


	
4تحديد قاعدة للعملاء




السؤال 2

عند التخطيط لموقعك على الويب، ما أحد الأمور الرئيسية التي ينبغي لك وضعها في الاعتبار؟









	
1الترتيب الذي ستظهر به منتجاتك على موقع الويب


	
2ما تريد من عملائك فعله على موقع الويب


	
3الطريقة التي سيتفاعل بها العملاء مع موقع الويب


	
4ما يريد عملاؤك رؤيته على موقع الويب




السؤال 3

عند إنشاء موقع ويب لنشاطك التجاري، ما الغرض من الخادم؟

	
1يدير موقعك على الويب


	
2يستضيف موقعك على الويب


	
3يروِّج لموقعك على الويب


	
4يؤمِّن موقعك على الويب




السؤال 4

ما الخطوات الأولى التي ينبغي لك مراعاتها عند إنشاء إستراتيجية نشاط تجاري على الإنترنت؟

	
1فهم الجمهور المستهدف


	
2تغيير بيان رسالتك ليتناسب مع الأهداف


	
3وضع الأهداف وتحديد ميزة تنافسية


	
4تحديد جماهيرك وتصنيفها إلى شرائح




السؤال 5

أنت تلاحظ أنه عندما يشاهد الأشخاص صور منتجاتك على الإنترنت، فإنك تشهد زيادةً في الإحالات الناجحة أو المبيعات. ما نقطة الاتصال بالعملاء التي يمكنك استخدامها للاستفادة من هذه الإحصاءات؟

	
1أكياس التسوّق


	
2محتوى المدونة


	
3YouTube


	
4وسائل التواصل الاجتماعي




تمكين الآخرين من العثور على نشاطك التجاري على الويب بسهولة

السؤال 6

ترى محركات البحث المحتوى في موقع الويب كشفرة مكتوبة، كيف يمكنك مساعدة محركات البحث في التعرُّف على الصور في موقعك على الويب؟

	
1وضعها داخل النص بشكلٍ جيد


	
2جعلها لافتة للنظر


	
3وضع علامتك التجارية عليها


	
4منحها أسماءً وصفية




السؤال 7

عند استخدام محرك بحث، ما اسم الكلمة أو العبارة التي يُدخلها أحد الأشخاص للعثور على شيء على الإنترنت؟

	
1جملة البحث


	
2عبارة البحث


	
3طلب البحث


	
4مفردة البحث




السؤال 8

عندما تتطلع إلى تحسين أداء موقع ويب لرفع ترتيبه في محركات البحث، فإن استخدام “عبارات الكلمات الرئيسية المخصصة” في خطتك لتحسين محركات البحث كثيرًا ما يسمح لك بأن…

	
1تحقق مرتبة أعلى من عدد كبير من الشركات الأكبر حجمًا والأكثر رسوخًا


	
2تعثر على المزيد من الفرص


	
3تشهد المزيد من الزيارات مقارنةً بالكلمات الرئيسية العامة


	
4تحقق أداءً أفضل على وسائل التواصل الاجتماعي




السؤال 9

يعتبر الحصول على الروابط الخلفية إلى موقعك على الويب وسيلة رائعة لرفع مستوى أداء تحسين محركات البحث. ما أفضل الممارسات التي ستشجع الأشخاص على الربط مرة أخرى بموقعك على الويب؟

	
1الدفع للأشخاص نظير الربط مرة أخرى بموقعك على الويب


	
2كتابة بعض المحتوى الرائع الذي سيجدونه مفيدًا


	
3التأكد من ربط طاقم عملك مرة أخرى بموقعك على الويب


	
4الربط بهم أولاً، بصرف النظر عما إذا كان لديهم أي شيء مثير للاهتمام في موقعهم على الويب




السؤال 10

عند تحسين موقع ويب لشبكة البحث، ما تأثير العلامات الوصفية وعلامات العنوان في محرك البحث؟

	
1إنها رسائل مخفية لا تؤثر في محركات البحث


	
2إنها محتوى في الصفحة يظهر على صفحتك الرئيسية، ويخبر محركات البحث بما تفعله


	
3يتم إنشاؤها تلقائيًا وتساعد مواقع الويب في الحصول على ترتيب ضمن محركات البحث


	
4إنها رسائل مضمّنة تساعد محرك البحث في تحديد ما هو موجود في الصفحة




السؤال 11

املأ الفراغ: عند إدارة حملات التسويق عبر محرك البحث، فإن أفضل طريقة لرفع نقاط جودتك هي تحسين _________ لكلماتك الرئيسية وإعلاناتك وصفحاتك المقصودة.

	
1مدى الصلة بالموضوع


	
2الإحالة الناجحة


	
3النقرات


	
4مدى الأهمية




السؤال 12

عند الإعلان باستخدام التسويق عبر محرك البحث، فإنك تدفع تكاليف فقط…

	
1عند ظهور إعلانك في نتائج البحث


	
2عند إتمام إحالة ناجحة في موقعك على الويب


	
3عند نقر أحد الأشخاص على إعلانك


	
4عند بقاء أحد الأشخاص في موقعك على الويب لأكثر من دقيقتين




السؤال 13

عند تشغيل حملة للتسويق عبر محرك البحث، ما الهدف الذي تساعدك ميزة تتبع الإحالة الناجحة في موقعك على تحقيقه؟

	
1الاطلاع على بيانات شخصية عن الشخص الذي اشترى منك


	
2فهم العناصر التي تحقق أداءً جيدًا وتلك التي تحقق أداءً ضعيفًا


	
3زيادة ميزانيتك للحصول على مزيد من الزيارات


	
4الإعلان على الصعيد الدولي بسهولة أكبر




السؤال 14

إذا كنت تريد تتبع طلب مكتمل في موقعك على الويب، فما هو المكان المناسب لإضافة شفرة تتبع الإحالة الناجحة؟

	
1الصفحة الرئيسية لموقع الويب


	
2صفحة تأكيد الطلب


	
3صفحة نموذج الطلب


	
4صفحة الاتصال بنا




الوصول إلى جمهور أكبر في نطاقك المحلي أو على وسائل التواصل الاجتماعي أو على الأجهزة الجوّالة

السؤال 15

املأ الفراغ: عندما تستخدم محركات البحث عوامل مثل الموقع الجغرافي، وعنوان IP، وعبارات البحث المستندة إلى الموقع للحصول على نتائج مخصّصة جغرافيًا، يُعرف هذا باسم _____________.

	
1البحث المحلي


	
2بحث الموقع الجغرافي


	
3بحث الجوّال


	
4البحث المجاني




السؤال 16

املأ الفراغ: عندما يتعلق الأمر بترويج نشاط تجاري محليًا، يمكن لمحركات البحث _______________ نشاطك التجاري في صفحة نتائج البحث إذا كان المستخدم بالقرب من موقعك الفعلي.

	
1إعطاء الأولوية لـ


	
2إبراز


	
3إخفاء


	
4ترويج




السؤال 17

قد يكون استخدام وسائل التواصل الاجتماعي لأغراض النشاط التجاري مختلفًا جدًا عن إدارة الملفات الشخصية لحساباتهم الشخصية. إذا كنت تتطلع إلى جذب الأشخاص إلى شبكتك الاجتماعية، فما نغمة الصوت التي ينبغي لك التفكير فيها؟

	
1الصرامة والجدية


	
2الجدية والصدق


	
3المرح والجذب


	
4الإشراك والجذب




السؤال 18

عند التطلع إلى ترويج نشاط تجاري على وسائل التواصل الاجتماعي، ما إحدى الوسائل الجيدة لزيادة عدد متابعيك على وسائل التواصل الاجتماعي أو مستوى تفاعلهم بسرعة؟

	
1الإعلان المدفوع


	
2الدفع للمتابعين


	
3متابعة كل متابعي منافسيك


	
4الإفراط في استخدام علامات التصنيف




السؤال 19

في ظل زيادة عدد المستخدمين الذين يستعينون بالأجهزة الجوّالة لتصفّح مواقع الويب، من المفيد تحسين موقعك على الويب حتى يتمكّن المستخدمون من العثور عليه عند البحث على الإنترنت. ما العنصران اللذان ينبغي أن تتطلع إلى تحسينهما لرفع مستوى أداء تحسين محركات البحث؟

	
1سرعة الموقع وسهولة الاستخدام


	
2الكلمات الرئيسية والبيانات الوصفية


	
3حجم الصور والتنقل


	
4سرعة الموقع والمظهر المرئي




السؤال 20

عندما تتطلع إلى الإعلان عن نشاطك التجاري لمستخدمي الأجهزة الجوّالة، يمكن أن تكون الإعلانات على وسائل التواصل الاجتماعي فعّالة حقًا لأنها…

	
1تسمح لك باستهداف الأشخاص الذين اختاروا تمكين أدوات حظر الإعلانات


	
2يمكن أن تتم مشاهدتها من قِبل الأشخاص الذين لم يسجِّلوا الدخول إلى حساباتهم


	
3تسمح لك باستهداف الأشخاص استنادًا إلى أهوائهم واهتماماتهم


	
4لا تكلفك كثيرًا لنشر إعلاناتك بعيدًا




السؤال 21

نظرًا لأن فترات الانتباه على الإنترنت تكون أقصر، فإن عبارة جذابة أو جملة افتتاحية رائعة تكون مهمة لجذب الأشخاص. ما أحد أمثلة هذه الممارسة التي تندرج ضمن أفضل الممارسات؟

	
1كتابة نص جذاب على الإنترنت


	
2التفكير دائمًا في الجمهور المستهدف


	
3فهم رحلة المستخدم


	
4الحفاظ على الاتساق في منهج كتابة النصوص




الوصول إلى مزيد من العملاء باستخدام وسائل إعلانية

السؤال 22

عند الاطلاع على مقاييس التسويق عبر البريد الإلكتروني، تُبرز نسبة النقر إلى الظهور أيًّا من الإحصاءات التالية؟

	
1النسبة المئوية للأشخاص الذين أجروا عملية شراء بعد تلقي رسالة البريد الإلكتروني


	
2النسبة المئوية للأشخاص الذين فتحوا رسالة البريد الإلكتروني من إجمالي المستلمين


	
3النسبة المئوية للأشخاص الذين نقروا على رابط في رسالة البريد الإلكتروني من إجمالي المستلمين


	
4النسبة المئوية للأشخاص الذين تم إرسال رسالة البريد الإلكتروني إليهم في مقابل إجمالي عدد الإحالات الناجحة التي تم تحقيقها




السؤال 23

ما شكل الاستهداف الذي ستستخدمه لعرض الإعلانات على الأشخاص الذين زاروا موقعك على الويب من قبل؟

	
1الإعلان على شبكة البحث


	
2إعادة الاكتساب


	
3إعادة الإعلان


	
4إعادة الاستهداف




السؤال 24

عند التخطيط للإعلان على الشبكة الإعلانية، ماذا تعني كلمة “الموضع”؟

	
1الموقع المحدّد لإعلانك على صفحة معينة من موقع ويب


	
2حجم إعلانك وموقعه


	
3الموقع المحدّد لإعلانك على صفحات نتائج محرك البحث


	
4موقع النص داخل إعلانك




السؤال 25

ما أهمية تعيين أهداف عند التخطيط لحملات الإعلانات الصورية؟

	
1المساعدة في تحديد أفضل طريقة لجمع بيانات العملاء


	
2المساعدة في تحديد الأداء والسماح بالتحسين


	
3المساعدة في تحديد الجوانب التي سيتم إنفاق ميزانيتك عليها


	
4المساعدة في تحديد مستوى أداء منافسيك




السؤال 26

عند إنشاء محتوى تسويقي عبر الفيديو حسب ميزانية موضوعة، ما أول شيء ينبغي أن تفكّر في فعله؟

	
1تصوير أكبر قدر ممكن ثم الاختيار منه في وقت لاحق


	
2العثور على برامج تعديل فيديو


	
3العثور على معدات لاستخدامها


	
4التخطيط للمحتوى التابع لك




السؤال 27

ما الذي يمكنك فعله للمساعدة في ظهور مقاطع الفيديو التابعة لك ضمن نتائج البحث؟

	
1جعل المحتوى مثيرًا للاهتمام بحق


	
2تقديم أوصاف تفصيلية لمحتواها


	
3وضع علامتك التجارية بوضوح على مقاطع الفيديو التابعة لك


	
4تضمين عبارات تحث المستخدم على اتخاذ إجراء ضمن مقاطع الفيديو




تتبّع حركة زيارات الويب وقياسها

السؤال 28

في عالم التحليلات، يُعتبر الوقت – الذي يقضيه المستخدم في موقعك على الويب – أي نوع بيانات؟

	
1إحالة ناجحة


	
2تسجيل وقت


	
3مقياس


	
4بُعد




السؤال 29

في عالم التحليلات، يُعتبر تتبع نوع الجهاز – الذي يدخل منه المستخدم إلى موقعك على الويب- أي نوع بيانات؟

	
1إحالة ناجحة


	
2بُعد


	
3دخول


	
4مقياس




السؤال 30

ما الذي تسمح لك تحليلات مواقع الويب بفعله؟

	
1إعداد حسابات الإعلانات لتحقيق التحسين المستمر


	
2فهم سلوك المستخدمين وتحسين فعالية جهود التسويق الرقمي


	
3التفاعل مع العملاء في موقعك على الويب لزيادة معدل الإحالة الناجحة


	
4توقع الخطوة التالية من مستخدمي موقعك على الويب استنادًا إلى البيانات السابقة




السؤال 31

عندما يتعلق الأمر بتحليل بيانات الإنترنت، ما الإحصاءات التي يمكنك جمعها باستخدام أدوات التحليلات؟

	
1مواقع الويب التي يزورها المستخدمون بعد مغادرة موقعك على الويب


	
2ترتيبك الحالي في محركات البحث


	
3كيفية تفاعل الأشخاص مع موقعك على الويب


	
4كيفية تفاعل الأشخاص مع مواقع الويب لمنافسيك




السؤال 32

ما فائدة استخدام البيانات الرقمية؟

	
1يمكن أن تساعدك على اتخاذ قرارات مستنيرة وتحسين الأداء على الإنترنت


	
2دائمًا ما تكون البيانات الرقمية دقيقة تمامًا


	
3تسمح لك البيانات الرقمية بتوفير المال الذي يتم إنفاقه على التحليلات التي تتم بلا اتصال بالإنترنت


	
4يتيح لك استخدام البيانات الرقمية إمكانية الوصول إلى المزيد من العملاء تلقائيًا




السؤال 33

لماذا ينبغي أن تتجنب التركيز على جمع أكبر قدر ممكن من البيانات؟

	
1ستستغرق الكميات الكبيرة من البيانات وقتًا طويلاً في المعالجة


	
2يكون تخزين الكميات الكبيرة من البيانات على الإنترنت أكثر صعوبةً


	
3تكون المعلومات المناسبة، في الوقت المناسب، أكثر قيمةً


	
4تتسم جداول البيانات بحدود قصوى لكمية المعلومات التي يمكنها تخزينها




بيع المنتجات والخدمات على الإنترنت

السؤال 34

عند إنشاء متجر منتجات على الإنترنت، لجعله فعّالاً قدر الإمكان، ينبغي أن تتطلع إلى تحسين الأداء باستخدام الصور بأية طريقة؟

	
1استخدام الصور مباشرةً من الإنترنت لضمان دقة حجم الملفات


	
2استخدام الصور مباشرةً من الشركة المصنّعة الأصلية


	
3التأكد من أن الصور ذات جودة عالية


	
4استخدام وصف تفصيلي بدلاً من الصور لمساعدة محركات البحث




السؤال 35

عندما تتطلع إلى إدخال وظائف التجارة الإلكترونية في موقعك على الويب، أيٌّ مما يلي سيكون أفضل خطوة أولى؟

	
1إنشاء متجر على الإنترنت مزوّد بنظام دفع متكامل


	
2إعداد برنامج تحويل أموال مستند إلى الويب مثل PayPal


	
3الاستثمار في نظام أساسي جديد لمواقع الويب


	
4استخدام أنظمة أساسية أخرى مثل eBay أو Etsy




السؤال 36

املأ الفراغ: عندما تفكر في تخطيط صفحات المنتجات، فمن المهم وضعها في ترتيب ________؟

	
1حسب الأسعار


	
2هرمي


	
3متغيّر باستمرار


	
4أبجدي




السؤال 37

عند محاولة زيادة مبيعات المنتجات في موقعك على الويب، تتمثل إحدى الطرق لتحقيق ذلك في _________؟

	
1إرسال عدة رسائل إلكترونية للمتابعة بعد إتمام عملية شراء


	
2عرض إعلانات تجديد نشاط تسويقي للزوّار باستخدام مجموعة متنوعة من المنتجات


	
3تزويد العملاء بمشتريات مقترحة ملائمة


	
4تضمين نافذة منبثقة في موقعك على الويب يتعين على الزوّار اتخاذ إجراء بشأنها قبل المتابعة




تحقيق انتشار عالمي للنشاط التجاري

السؤال 38

إذا كنت تتطلع إلى توسيع وجود شركتك على الإنترنت دوليًا، فأيٌّ مما يلي ينبغي لك وضعه في الاعتبار اولا فيما يتعلق في وسائل التواصل الاجنماعي؟

	
1التعامل مع كل القنوات على وسائل التواصل الاجتماعي بالمنهج نفسه


	
2استخدام العبارات والمقولات الشائعة لتلك المنطقة


	
3تحليل وسطاء عرض الإعلان الشائعين في تلك المنطقة


	
4عدم الإعلان على الإطلاق؛ لأن البلدان الأخرى لا تحب إعلانات الشبكات الاجتماعية




السؤال 39

املأ الفراغ: عند التفكير في توسيع نشاط تجاري على الصعيد الدولي، فإن أفضل مكان للبدء هو __________؟

	
1استخدام الأدوات المتاحة على الإنترنت لمساعدتك في معرفة المكان الذي يشهد طلبًا قويًا على منتجاتك


	
2نقل النشاط التجاري بأكمله إلى ذلك البلد


	
3تكرار نشاطك التجاري الحالي في أكبر عدد ممكن من البلدان


	
4شراء نطاقات جديدة للبلد




السؤال 40

املأ الفراغات: عند الإعلان على الصعيد الدولي، ينبغي أن تجعل نشاطك التجاري ______ في السوق الجديدة، وأن تفكّر في ___________ وأي تأثيرات ___________ محتملة.

	
1سهل الوصول إليه | سلسلة التوريد | قانونية


	
2ميسور الأسعار | سلسلة التوريد | لغة


	
3مثيرًا | احتياجات العملاء | عملة


	
4ميسور الأسعار | احتياجات العملاء | قانونية
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				السابق																
				الان:: هل تم الغاء رسوم المرافقين وماهي الفئات المعفاة من الرسوم في المملكة السعودية؟

				
				
		
						
							
				
				
				التالي							
				من هو بلال براهيمي ويكيبيديا

				
				
		
																
		
 
				
			إقرأ أيضا
	
							
				

								
				
				
					
					
						
														
								 
																	

														شرح نص سيد الارض للسنة التاسعة أساسي؟

						
					

					
								
				
				
					
					
						
														
								 
																	

														شرح نص ارهقني العمل ارهقتني البطالة؟

						
					

					
								
				
				
					
					
						
														
								 
																	

														شرح نص نسبية المعرفة الحسية بكالوريا؟

						
					

					
								
				
				
					
					
						
														
								 
																	

														شرح نص ضراب الكماة؟

						
					

					
								
				
				
					
					
						
														
								 
																	

														شرح نص تداويت منها بها؟

						
					

					
								
				
				
					
					
						
														
								 
																	

														تلخيص نص فرحة العودة؟

						
					

					
				
				

			
			
			
		
 
		


		
		اترك تعليقاً إلغاء الرد

				
			

					
				


					
				


					
				

 احفظ اسمي، بريدي الإلكتروني، والموقع الإلكتروني في هذا المتصفح لاستخدامها المرة المقبلة في تعليقي.

 



	

	



		
	


		
			

		
				أخبار
	
	اخبار الخليج
	
	اخبار حصرية
	
	الحياة والمجتمع
	
	ترددات
	
	تعليم
	
	تقنية
	
	ثقافة وأدب


			
	سؤال وجواب
	
	سؤال وجواب
	
	صحة
	
	فن
	
	مسلسلات
	
	منوعات
	
	منوعات

 
	

	

اخترنا لك

			
	

			
				
						
					
												
							 
															

												شرح نص سيد الارض للسنة التاسعة أساسي؟

					
				

			
				
						
					
												
							 
															

												شرح نص ارهقني العمل ارهقتني البطالة؟

					
				

			
				
						
					
												
							 
															

												شرح نص نسبية المعرفة الحسية بكالوريا؟

					
				

			
				
						
					
												
							 
															

												شرح نص ضراب الكماة؟

					
				

			
				
						
					
												
							 
															

												طالب الثانوية لابد أن ينام هذا العدد من الساعات لكي يتفوق

					
				

			
				
						
					
												
							 
															

												تسريحات و قصات شعر قصيرة 2023 للنساء الكبار فوق سن 50 سنه ٢٠٢٢ • الصفحة العربية

					
				

			
			



	世話焼き冒険ファンタジー!２９歳独身中堅冒険者の日常毎月第2水曜更新無料で読む?

	ギルティサークル無加工で読める？rawで無修正・海苔なしは見れるのか徹底調査！ | poxnel?

	キングダム 790話 ネタバレ｜カン・サロと楽彰への対応は？?

	Baldur’s Gate 3 は英国アカデミー賞の圧倒的なノミネートで歴史に名を残すチャンスがある – PDB Japan?

	3月6日は、兄・弟いずれかの記念日です！さてどっちでしょう？（兄、弟) [2024/03/06]?


	上野千鶴子氏「不法な侵略と虐殺の罪をロシア国民は背負っていかなければならないだろう。ちょうど日本国民がそうであるように。」→ ツッコミ殺到…

	＜トラブルメーカーは誰？＞正しさって？わかり合えない人なのね【第3話まんが：アイカママの気持ち】 ｜ ママスタセレクト

	【産経】自民党青年局近畿ブロック会議後の会合で過激ダンスショー　口移しでチップ渡す姿も　費用は党が支出

	【速報】ドラゴンボールの原作者・鳥山明さんが死去　68歳

	キングダム 790話 ネタバレ｜楊端和の作戦が明らかになる！
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